[image: ]





圆桌论坛










第八届普益标准财富论坛
二Ｏ一九年九月


论坛嘉宾：
华夏银行资产管理部副总经理  周永华
晋商银行资产管理部副总经理  宋进文
英大信托副总经理  乔发栋
国金基金副总经理兼固定收益投资总监  索峰
圆桌论坛
普益标准副总经理  付巍伟
圆桌论坛
2019年是资管新规发布之后，中国资产管理行业转型和过渡的关键一年，是理财时代承前启后，继往开来的重要节点。行业净值转型加速推进，理财子公司批复，都意味着资产管理行业正式进入了新时代。随着行业制度基础、产品和业务模式的逐步重构，资产管理行业发展的逻辑正在发生较大变化。
资管新规之后，各类机构如何明晰资产管理业务和财富管理业务的发展方向？在合规的基本要求之下，银行理财子公司如何进行产品线布局、运营体系建设、投研框架体系搭建和系统架构？理财子公司的批复和开业将如何影响资产管理行业和财富管理行业发展格局？对此，2019年9月20日，由普益标准主办、华夏银行协办的“2019第八届普益标准财富论坛——银行理财子公司，启航与未来”在四川成都举办，旨在探讨行业转型以及理财子公司发展。
在圆桌论坛的讨论中，华夏银行资产管理部副总经理周永华、晋商银行资产管理部副总经理宋进文、英大信托副总经理乔发栋、国金基金副总经理兼固定收益投资总监索峰以及普益标准副总经理付巍伟就“理财新时代与财富管理新业态”进行了富有建设性的思维碰撞。
本次圆桌论坛主要谈及以下四大议题：
（1） 行业净值型转型过程中的压力和转折点是什么，未来有没有比较好的解决方案；
（2） 银行、信托和基金资管产品的优劣势；
（3） 未来居民财富如何配置，银行、信托和基金在居民财富配置当中发挥什么作用；
（4） 对银行理财、银行资管的期许；
晋商银行资产管理部副总经理宋进文认为，银行机构特别是中小银行在净值化转型过程中面临的压力较大。首先，中小机构对于理财业务战略定位的压力，由于银行高层对于银行理财转型的要求、进程、结果判断等并不一定清晰，使得理财业务在行内的地位不如过去有优势，未来定位不够明晰。其次，中小机构从业人员心理压力，资管新规后，银行理财业务成为各方关注的焦点，从业人员面临着业务整改、合规审计、防范风险等方方面面的压力。此外，中小银行还面临着管理机制、系统、人员数量不足等方面的提升压力。可以通过与外部投研机构、估值和服务外包机构，比如大行、头部券商和基金公司进行投研等方面深度合作，自身集中力量做好产品的标准化、品牌的特色化和渠道的稳定性等工作，整合资源，建立平台，发挥合作各方优势互补，实现共赢。
关于银行资管产品的优劣势，宋进文表示，理财产品有银行信用的天然背书，居民对于银行的信任和依赖是银行理财最大的优势，同时银行理财可以作为居民资产配置的平台，通过理财实现基金、券商、信托等各类资管机构和资管产品的整合。而劣势在于银行理财对权益、另类何衍生品等投资领域比较陌生，需要找合作机构取长补短。
关于居民的财富配置，宋进文表示，银行理财更加贴近百姓，在居民财富配置中占据重要地位。首先，理财新规后银行理财投资起点降低，将能吸引更多的长尾客户；其次，银行理财投资策略偏低风险、低波动和绝对收益，是中低收入群体投资理财和拓宽财产性收入的重要选择；此外，资管新规后，银行理财回归本源，支持实体，投资标准化资产，更加规范化。对于中小银行来说，在居民财富配置当中会更加注重区域特色，针对区域居民投资理财的习惯来设计、开发相对应的理财产品和服务。
在总结环节，宋进文表示，未来银行理财将是一个适者生存的时代，也会是一个百舸争流的时代，需要银行人加倍努力适应竞争。
英大信托副总经理乔发栋认为，行业净值化转型对于信托公司同样是一大挑战。信托公司的资管产品更多的是非标，而非标的净值和估值不易计算。另一方面，真正做到净值化管理还得需要一个可流通、转让的二级市场，这同样是一件艰巨的事情。
关于信托产品的优劣势，乔发栋表示，信托的私募定位决定了信托的劣势，一是销售门槛较高，相较于基金1元起投，信托销售门槛要100万；二是信托产品的投资者范围受限；三是信托产品流动性受限。信托产品的优势在于，资金运用范围比较广，可以涉足银行贷款、融资租赁、基础设施、实业等方面；同时，信托的产品设计和创新能力较强，可以设计很多产品；此外，信托制度决定了信托公司在财富传承方面可以做架构。
关于居民的财富配置，乔发栋表示，从信托公司来看，主要从两方面考虑，一方面是分析投资者的特点，根据投资者的风险偏好情况推荐相应的产品。另一方面，根据自身的禀赋情况量力而行，做最熟悉的专业，在此基础上为投资者提供选择。在当前的情况下，乔发栋认为，第一要保证投资的安全性，第二就是投资的流动性。
在总结环节，乔发栋表示，银行在金融体系的重要性不可动摇，理财子公司同样在大资管领域占据重要地位，希望理财子公司的业务模式能够及早落地。
国金基金副总经理兼固定收益投资总监索峰认为，公募基金管理公司除货币基金外的其它公募或专户产品，不存在净值转型的压力，而货币基金以摊余成本计价符合监管要求。目前，公募基金管理公司在尝试发行净值型的货币基金，主要是因为监管部门对采用摊余成本法进行核算的货币基金有风险准备金挂钩的监管要求，从实际试点情况看，投资者对于净值型货币基金需要一个接受的过程。
关于公募基金产品的优劣势，索峰表示，相较于银行理财产品和信托产品，公募基金产品有四大优势：一是公募基金认购、申购门槛低，可以兼顾更多投资者的理财需求；二是公募基金信息披露及时、完备，查询便捷；三是基金公司投研体系比较完备，投研能力较强；四是公募基金产品在投资标的层面、基金产品分红收入方面有企业所得税和增值税优惠政策。而基金产品的劣势体现在两方面：一是大部分公募基金产品追求相对回报，一定程度上影响了投资者的实际体验，因为投资者更期望获取正回报；二是产品净值化管理影响注重短期业绩的投资者体验。
关于居民的财富配置，索峰表示，目前公募基金的产品线已经比较齐全，为不同类型投资者提供了多样化选择。相对而言，收益率分布在6%-8%区间的固收+产品，还需要在产品设计和投资管理控制上多下功夫，这类产品的市场潜力很大。
在总结环节，索峰表示，希望理财子公司加快进度，尽快开展更多的业务，顺利完成净值化转型，走上快速发展的轨道。
普益标准副总经理付巍伟认为，从第三方视角来看，整个资管行业经历了由无序扩张到规范发展的过程。面对行业净值化转型，资管机构首先面临的是战略抉择问题，这需要资管行业高层高瞻远瞩，以战略眼光和全局视角来审视行业净值化转型；其次，资管行业存在头部效应，这就需要资管机构在行业转型期更加果决，紧抓机遇。目前行业转型还会处于一个动态的变化过程中，对于普益标准这样的第三方服务机构来说，我们有数据、有案例、有工具，但还有大量的工作需要去做。
关于各类资管产品的优劣势，付巍伟表示，目前各类机构正在加速融合，竞争和合作的态势比较明显。从第三方角度来看，整个行业开始取长补短，重新定位。各类机构不能固守以往的模式，需要应变而变。
关于财富配置，付巍伟表示，个人的资产配置需要根据个人的财务管理目标而定，未来行业出现变化，个人的资产配置策略也会变动。
[bookmark: _GoBack]在总结环节，付巍伟表示，希望银行理财乘风破浪勇敢前行。
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